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Christophe GOVIN

3, clos de Chapicolle

38330 Montbonnot

Tél. : 06 74 98 48 53

c.govin@aliceadsl.fr
Marié, 5 enfants, 51 ans

	COMPÈTENCES

	Management
	d’un centre de profit, recrutement, formation, motivation et évaluation  des collaborateurs

	Négociation
	des contrats de CBM et CBI et pilotage de la relation client, barèmes sur mesure, optimisations fiscales et juridiques (location financière, loi Paul, offres structurées avec couverture de taux…)

	Analyse financière
	des entreprises, diagnostic, sélection  et octroi des financements.

	Audit et conseil


	aux entreprises sur des montages juridiques et financiers (opérations déconsolidantes, crédit-bail en devises…), élaboration  des offres commerciales, constitution de pools bancaires.

	Animation


	de réseau de commerciaux et prescripteurs, conduite d’opérations multicanales, organisation de challenges et de réunions thématiques (location financière et fiscalité par exemple).

	Formation
	auprès de commerciaux et d’étudiants en finance.

	EXPÈRIENCE PROFESSIONNELLE

	2008
	Enseignant ESC  Grenoble (GEM ): Gestion Bancaire, Analyse Financière

	2005 - 2006
	Chargé d’Affaires  Crédit Coopératif :
Personnes Morales - Développement de la clientèle GMS, gestion du portefeuille Association (crédits et placements)

	1990 - 2004
	Directeur Régional UCABAIL Rhône Alpes, filiale de crédit-bail du CREDIT AGRICOLE :
4éme DR de France en 2003, 5 départements, management de 7 personnes.

	
	Développement : CA multiplié par 2 en 6 ans, soit 36 à 72 M€, taux de marge supérieure à la moyenne nationale.

Maîtrise des risques : délégation de signature à 750 K€ en 2003, contre 304 K€ en 1997.

Dynamisation de l’offre commerciale: signature de 20 dossiers de CBI (Crédit Bail Immobilier) en moyenne par an contre 8 lors de mon arrivée.

	
	Directeur Régional UCABAIL Auvergne :
10éme DR de France, 7 départements, management de 5 personnes.


Exploitation des opportunités de marché : 1ére DR en 1995 pour la commercialisation de CBM à taux variables capés, lancement et développement du CBI (12 dossiers/an) dans un contexte difficile. SICOMI, SCI patrimoniale, LMP, CBI in fine avec bon de capitalisation.
Maîtrise des risques: délégation de signature : 304 K€ en 1997 contre 76 K€ en1990.

Animation de réseaux : d’entreprises mais aussi de  prescripteurs(experts comptables, notaires, fournisseurs)

	1987 - 1990
	Attaché Commercial  UCABAIL Grenoble :
1ére Délégation à franchir le seuil des 200 MF en CBM (Crédit-Bail Matériel)

Sensibilisation et formation des commerciaux

	1982 - 1986
	Chargé d’Affaires Entreprise - Crédit Agricole de l’Isère :
Développement du portefeuille de 40 à 85 PME/PMI (lignes à CT, crédits d’investissements, assurances, placements ) 

	1977-  1981
	Moniteur de ski ESF :
Enseignement en allemand et en anglais. Animateur de centres de vacances, skipper, simultanément études par correspondance.


	FORMATION

	1992 : CESA Finances - HEC Management 

1980 : Licence en Droit

	LANGUES

	Anglais, Allemand : courant ;  Italien, Russe : basique

	LOISIRS

	Président d’Impulsion38, Natation, Aviation, Théâtre, Création d’un  jeu de société, Linguistique, Bridge.


Développeur commercial services bancaires























